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TỔNG QUAN THỊ TRƯỜNG

CÚ SỐC SAU TĂNG TRƯỞNG “NÓNG”

Giai đoạn nửa đầu năm 2022 trở về trước, thị trường bất động sản liên tiếp trong

nhiều năm tăng trưởng “nóng", duy trì tốc độ tăng trưởng bình quân 15% mỗi năm.

Trong khoảng thời gian này, bất động sản tại một số địa phương bị “thổi giá” tăng phi

mã, gấp nhiều lần so với giá trị đầu tư thực tế, vượt xa tốc độ tăng trưởng thu nhập

của đại đa số người dân.

Từ nửa sau năm 2022, việc thắt chặt chính sách tiền tệ cũng phần nào ảnh hưởng

đến tốc độ tăng trưởng kinh tế, khi mà doanh nghiệp sẽ hạn chế vay vốn mở rộng sản

xuất, kinh doanh do lo ngại rủi ro lãi suất, ngành BDS thì cực kỳ khó tiếp cận vốn.

4 tháng đầu năm 2023 của Tổng cục Thống kê, số doanh nghiệp rút lui khỏi thị trường

là 77 nghìn doanh nghiệp, tăng 25,1% so với cùng kỳ năm trước. Bình quân một

tháng có 19,2 nghìn doanh nghiệp rút lui khỏi thị trường.

Về lĩnh vực bất động sản, trong quý 1/2023, số lượng doanh nghiệp hoạt động trong

lĩnh vực bất động sản thành lập mới giảm mạnh 63,2% so với cùng kỳ năm 2022. Số

lượng doanh nghiệp giải thể 341 (tăng 30,2%), ngừng kinh doanh 1.816 (tăng 60,7%)

so với cùng kỳ năm trước.

Trong quý 1/2023, có thêm khoảng 30%-50% sàn giao dịch phải đóng cửa hoặc tạm

dừng hoạt động so với quý trước. Đồng thời, dữ liệu của Hội Môi giới Bất động sản

Việt Nam cho thấy, ước lượng số môi giới đang hoạt động trong quý 1/2023 chỉ còn

khoảng 30-40% so với giai đoạn đầu năm 2022.
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Làn sóng trả mặt bằng
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TỔNG QUAN THỊ TRƯỜNG

Đất giảm 30 – 40%

Nhiều nhà đất tại khu ven Tp.HCM và các tỉnh lân

cận hiện đã hạ giá bán từ 20-40%, song bên mua

vẫn muốn giảm giá 50-70% mới xuống tiền. Quận

ven HCM như Củ Chi giảm 20%, mức phổ biến 15 –

30%
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Tặng căn hộ

Chỉ cần nhận gói vay
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TỔNG QUAN THỊ TRƯỜNG

1. NGÂN HÀNG

• Dự báo đến hết quý 2/2023, khả năng giai đoạn thắt chặt tiền tệ sẽ kết thúc. Chỉ trong tháng 3/2023, Ngân hàng Nhà nước liên tiếp có hai

đợt điều chỉnh giảm lãi suất điều hành để hỗ trợ cho doanh nghiệp và nền kinh tế. Sau động thái này, các ngân hàng thương mại đã đồng

loạt giảm lãi suất huy động. Chuẩn bị có đợt giảm lãi tiếp.

2. PHÁP LÝ

• Ngày 20-5 vừa qua, Nghị định số 10/2023/NĐ-CP được bổ sung. Cụ thể Điều 32 Nghị định 43/2014/NĐ-CP bổ sung trường hợp được

chứng nhận quyền sở hữu đối với công trình xây dựng không phải là nhà ở. Theo đó, các công trình xây dựng có sử dụng vào mục đích lưu

trú du lịch trên đất thương mại, dịch vụ như Resort Villa, Condotel, được chứng nhận quyền sở hữu công trình xây dựng (sổ hồng) gắn liền

với đất theo mục đích sử dụng đất thương mại, dịch vụ.

• Dự thảo Nghị định 44 đang lấy ý kiến rộng rãi của Bộ TN-MT sẽ phải hoàn thiện trình Chính phủ trước ngày 25.8 tới, sửa đổi quy định

phương pháp thặng dư được áp dụng để định giá đối với thửa đất, khu đất phi nông nghiệp chưa được đầu tư kết cấu hạ tầng kỹ thuật,

chưa đầu tư xây dựng công trình theo quy hoạch chi tiết xây dựng. Trong đó, phương pháp thặng dư quy định các ước tính doanh thu phát

triển và chi phí phát triển.

3. TP. HCM GIẢI NGÂN ĐẦU TƯ CÔNG

• Giải ngân đầu tư công Tp.HCM đạt 8.200 tỉ đồng, tăng gấp 5 lần I/2023. Đầu tư công có điểm rơi là các dự án vào quý 3 và quý 4 hàng

năm. Quý 1, 2 là công tác làm thủ tục cho dự án, giải phóng mặt bằng nên kết quả đầu năm thấp. Số vốn được giao năm 2023 cao hơn gấp

đôi kế hoạch vốn thực giao năm 2022 (hơn 32.000 tỷ đồng).

4. ĐẨY NHANH TRIỂN KHAI GÓI 120.000 TỶ CHO VAY NOXH

• Ngày 10/5, Thủ tướng Phạm Minh Chính đã ký Quyết định về mức lãi suất cho vay ưu đãi tại Ngân hàng Chính sách xã hội áp dụng đối với

các khoản vay có dư nợ để mua, thuê mua nhà ở xã hội, xây dựng mới hoặc cải tạo sửa chữa nhà để ở. Mức lãi suất là 4,8%/năm được áp

dụng từ 10/5 đến 31/12 năm sau.
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THỊ TRƯỜNG BẤT ĐỘNG SẢN QUÝ 3/2023

Tình hình khó khăn vẫn bao trùm; sức
cầu bị ảnh hưởng bởi tâm lý của người
mua nhà từ các yếu tố ngoại cảnh tác
động, việc lựa chọn BĐS ở giai đoạn
này kỹ càng hơn.
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1. VẤN ĐỀ NHÀ Ở XÃ HỘI

• Theo Bộ Xây dựng, dự thảo Luật Nhà ở hiện quy định theo hướng bỏ quy định yêu cầu bắt buộc chủ đầu tư dự án xây

dựng nhà ở thương mại, khu đô thị phải dành 20% quỹ đất để đầu tư xây dựng nhà ở xã hội.

2. VẤN ĐỀ PHÒNG CHÁY CHỮA CHÁY

• Vụ cháy chung cư mini ngày 12/9/2023 ở số 37 ngách 29/70 phố Khương Hạ (phường Khương Đình, quận Thanh Xuân)

làm 56 người tử vong, 37 người bị thương cũng sẽ là ngòi nổ cho việc kiểm soát chặt chẽ hơn về vấn đề An toàn PCCC

tại chung cư, căn hộ trong thời gian sắp tới.

3. THỊ TRƯỜNG BẤT ĐỘNG SẢN: QUA CƠN BĨ CỰC

• Nhiều dự án chuẩn bị mở bán trở lại sau tuần cuối cùng của tháng Ngâu (tháng 7 âm lịch). Thị trường đón nhận nhiều

nguồn cung mới từ quý 3 và được dự đoán có dấu hiệu “hâm nóng” trở lại. Tuy nhiên, kẹt nguồn vốn vẫn là vấn đề nan

giải cho cả nhà đầu tư lẫn các chủ đầu tư.

• Theo đánh giá của Bộ Xây dựng, thị trường bất động sản đã đi qua giai đoạn khó khăn nhất. Từ nay đến cuối năm, thị

trường sẽ ấm dần lên khi niềm tin của khách hàng đang được vực dậy. Thời gian qua, một số nơi đã có giao dịch trở lại ở

cả phân khúc đất nền, căn hộ.
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Những năm gần đây, khu vực đón nhận sự góp mặt của các

công trình trọng điểm như quốc lộ 1A, tỉnh lộ 10, quốc lộ 50,

đại lộ Võ Văn Kiệt, Nguyễn Văn Linh, đặc biệt là cao tốc

TP.HCM - Trung Lương hay tuyến Metro 3A đang được triển

khai xây dựng…

Hơn nữa, TP.HCM và tỉnh Long An cũng đang đầu tư xây

dựng mở rộng các tuyến đường nhằm tăng tính kết nối giữa

hai địa phương.

Ngoài ra, khu Tây còn được coi là cửa ngõ kết nối TP.HCM và

đồng bằng Sông Cửu Long nên địa bàn này có dân số đông,

tỷ lệ tăng dân số cao, kéo theo nhu cầu nhà ở lớn.

HẠ TẦNG GIAO THÔNGTIỀM NĂNG BĐS KHU TÂY
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TIỀM NĂNG BĐS KHU TÂY ĐIỂM SÁNG PHÁT TRIỂN BĐS KHU TÂY

Có thể nói, khu Đông TP.HCM kể từ sau khi nhận được những thông tin

tích cực về việc quy hoạch thành phố và hạ tầng, giá BĐS nơi đây đã tăng

một cách chóng mặt. Chỉ trong chớp mắt nhiều người bị vụt mất cơ hội sở

hữu nhà ở vì giá BĐS cao hơn nhiều so với mức thu nhập của họ.

Giá bán sơ cấp của căn hộ khu trung tâm 94 - 430 triệu đồng/m², khu

Đông ở ngưỡng 48 - 130 triệu đồng/m², khu Nam là 50 - 130 triệu

đồng/m², thì các dự án tại khu Tây hiện đang có giá bán dao động từ 37 -

50 triệu đồng/m2 tùy phân khúc.

Sau thời gian thị trường bất động sản TP.HCM tăng trưởng nóng, khiến

giá BĐS tăng cao. Trước bối cảnh đó, nhà đầu tư, người mua ở tìm đến

khu vực có giá phải chăng để mua.

Khu Tây giá BĐS không "nóng" như các khu vực khác, vẫn được xem là

vùng “trũng giá” BĐS và đi vào phân khúc nhà ở đáp ứng giá trị thực trên

thị trường - khu Tây TP.HCM đang có được sự phát triển bền vững mà

giới đầu tư BĐS, cũng như người có nhu cầu ở thực cần đến. Đồng thời,

đầu tư tại khu Tây dành có những nhà đầu tư dài hạn.
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KHẢO SÁT THỊ TRƯỜNG

ĐANG BÁN  

ĐÃ BÁN

ĐÃ GIAO NHÀ 

SẮP MỞ BÁN

Ehome 3 TSG

25-30 tr/m2

Akari City

48-55 triệu/m2

Vison One

26-30tr/m2

Inter Stella

? tr/m2

City Gate 2

24-28tr/m2

Moonlight Boulevard

37-45tr/m2

Aio City

? tr/m2

City Gate 3

28-30tr/m2

Lê Thành

21-26tr/m2

The Privia

tr/m2

Hado Green Lane

? tr/m2

D-Aqua

48-55tr/m2

Viva Riverside

42-45tr/m2

Green River

32-38tr/m2
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Cấp Độ Tên Dự Án Vị Trí CĐT Giá Tình trạng Tiến độ

B Vision One
Số 96 Trần Đại Nghĩa, Tân Tạo A, Bình Tân, 

Tp.HCM
An Gia Group 26-30triệu/m2 Hết hàng Ra sổ

C Ehome 3 TSG
Số 103 Đường Hồ Học Lãm, An Lạc, Bình Tân, 

Tp.HCM
Nam Long 25-30 triệu/m2 Hết hàng Ra sổ

B Akari City – Aka NEO
Số 77 Đường Võ Văn Kiệt, An Lạc, Bình Tân, 

Tp.HCM
Nam Long 48-55 triệu/m2 Đang triển khai Đang triển khai

B Moonlight Boulevard
Số 510 Đường Kinh Dương Vương, An Lạc, Bình 

Tân, Tp.HCM
Hưng Thịnh 37-44.5 triệu/m2 Hết hàng Ra sổ

A Moonlight Central Point
Số 9 Đường Tên Lửa, Phường Bình Trị Đông B, 

Bình Tân, Tp.HCM
Hưng Thịnh 60-70 triệu/m2 90% giỏ hàng Đang thi công

B Aio City
Sô 532A Đường Kinh Dương Vương, Bình Trị Động 

B, Bình Tân, Tp. HCM
Hoa Lâm Group ? triệu/m2 Sắp công bố Đang thi công

B Inter Stella
Sô 79 Đường Võ Văn Kiệt, An Lạc, Bình Tân, Tp. 

HCM
Kita Group ? triệu/m2 Sắp công bố Đang thi công

C Lê Thành Số 47 Đường số 2, An Lạc, Bình Tân, Tp.HCM Lê Thành 21-26 triệu/m2 Hết hàng Ra sổ

B City Gate 3
Đường An Dương Vương, Phường 16, Quận 8, 

Tp.HCM
NBB 28-30 triệu/m2 Hết hàng Đang thi công/bàn giao

B Diamond Riverside
Số 1646A Đường Võ Văn Kiệt, Phường 16, Quận 8, 

Tp.HCM
NBB 31-39 triệu/m2 Hết hàng Đã bàn giao

A The Privia
Số 158 An Dương Vương, An Lạc, Bình Tân, 

Tp.HCM
Khang Điền ? triệu/m2 Sắp công bố Đang thi công

B Green River
Số 2225 Phạm Thế Hiển, Phường 6, Quận 8, 

Tp.HCM
276 Ngọc Long 32-38 triệu/m2 Hết hàng Đã bàn giao

B HaDo Green Lane
Số 2735 Phạm Thế Hiển, Phường 6, Quận 8, 

Tp.HCM
An Bình ? triệu/m2 Sắp công bố Chưa thi công

A D-Aqua Đường số 9A, Bình Hưng, Bình Chánh, Tp.HCM Imexco 48-55 triệu/m2 Đang triển khai Đang triển khai
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TÊN DỰ 

ÁN
AKARI CITY JJ LAND AIO CITY

HÌNH ẢNH

CHỦ ĐẦU TƯ

NAM LONG GROUP – HANKYU HANSHIN

PROPERTIES CORP. NISHI NIPPON 

RAILROAD

KIATA GROUP
CÔNG TY TNHH HOA LÂM – SHANGRI-LA 5

& CÔNG TY TNHH HOA LÂM – SHANGRI-LA 6

QUY MÔ

8,5ha

14 Block - 5.062 căn

Xây dựng: GĐ1 Coteccons – GĐ2 Ricons

Diện tích đất: 1.656m2

21 tầng – 88 căn hộ

Quy mô: 230 người

2,4ha

3 Block – 2.060 căn (69 Shophouse)

1 tầng hầm, 28 tầng nổi, CH từ tầng 3

Xây dựng: Central

GIÁ BÁN 

(CHƯA VAT)
49-55 triệu/m2 Dự kiến: 60tr/m2 Dự kiến 55-65tr/m2

DIỆN TÍCH

2PN + 1WC: 61m2: 3.0tỷ

2PN + 2WC: 78m2: 3,7 tỷ

2PN + 2WC: 85m2: 4,080 tỷ

3PN + 2WC: 99m2: 4.6 tỷ

(Giá chưa chính thức)

Đang cập nhật

1PN: 53m2

2PN + 1WC: 61m2

2PN: 68 – 77m2

3PN + 2WC: 89m2

17



III.

TỔNG QUAN

DỰ ÁN



CDT KHANG ĐIỀN
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20 PHÚT
Trung tâm Quận 1

KĐT Thủ Thiêm

KĐT Phú Mỹ Hưng

5 PHÚT
Bến xe Miền Tây

Công viên Phú Lâm

3 PHÚT
AEON Mall Bình Tân

UBND Quận Bình Tân

BV Triều An

LIỀN KỀ
Công viên Lý Chiêu Hoàng

(6000m2).

Chợ truyền thống

Trường Mầm non, Tiểu học

THE PRIVIA
SỞ HỮU VỊ TRÍ CỬA NGÕ

TẠI KHU TRUNG TÂM

KHU TÂY SÀI GÒN
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Quận Bình Tân có 10 phường

trực thuộc bao gồm:

+ An Lạc

+ An Lạc A

+ Bình Hưng Hoà

+ Bình Hưng Hoà A

+ Bình Hưng Hoà B

+ Bình Trị Đông

+ Bình Trị Đông A

+ Bình Trị Đông B

+ Tân Tạo

+ Tân Tạo A



The Privia toạ lạc tại: số 158 An Dương

Vương, Phường An Lạc, Quận Bình Tân,

Thành phố Hồ Chí Minh.

• Phía bắc: giáp KDC hiện hữu, trường

mầm non Hoa Đào và trường cấp 1

Lê Công Phép.

• Phía nam: giáp dự án đất nền KDC

Kiến Đức đường Phan Đình Thông.

• Phía đông: giáp đường An Dương

Vương, KDC và chợ ven đường.

• Phía tây: giáp đường Nguyễn Hới,

công viên chung cư Lý Chiêu Hoàng.

TIỀM NĂNG VỊ TRÍ 
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TIỆN ÍCH NỘI KHU



25

TIỆN ÍCH NGOẠI KHU

Shophouse The Sholi

CV Lý Chiêu Hoàng

Mầm non Hoa Đào

Tiểu học

Lê Công Phép
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CÔNG VIÊN 

LÝ CHIÊU HOÀNG

6.000m2



TIỆN ÍCH CỘNG HƯỞNG
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33

A 
CB

23

Tầng 1 

Shophouse 50%

Tầng 1-3 để xe

Tầng 4-23 căn hộ

Tiện ích, hồ bơi
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GYM,..

HỒ BƠI

ĐỂ XE
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MẶT BẰNG TẦNG

CƠ CẤU CĂN HỘ THE PRIVIA

CÁC LOẠI DIỆN TÍCH
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Nhà mẫu tại: 208 Nam Kỳ Khởi Nghĩa,
Phường Võ Thị Sáu, Quận 3, Thành phố
Hồ Chí Minh.

SALE GALERRY
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SALE GALERRY
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SALE GALERRY
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PHÂN TÍCH SWOT

50

• Thương hiệu CĐT Khang Điền là bảo chứng cho sự

Uy tín trong giai đoạn thị trường BDS bị mất niềm tin.

• Dự án đã xây đến tầng 13, đã có GPXD,..Khách hàng

sở hữu yên tâm về pháp lý.

• Vị trí giao thông thuận tiện và liền kề công viên

1.000m2 tăng tiện ích, môi trường xanh cho cư dân.

• Tiến độ thanh toán các đợt đầu khá

gấp, KH sẽ trả số tiền ban đầu nhiều
so với các dự án khác.

• Thị trường vừa trải qua vùng trũng,

khó khăn. Tuy nhiên chưa thật sự khởi

sắc, vì vậy các dự án đang triển khai ở

thị trường đều tung chính sách để thu

hút Khách hàng chỉ thanh toán 10-

15% sở hữu nhà, khu Tây SG 30% cho
đến khi nhận nhà.

• Khu Tây SG là vùng trũng về giá BĐS tại HCM. Có sự

dịch chuyển lớn nhu cầu sở hữu BĐS từ các khu vực
khác về khu Tây SG.

• Cùng thời điểm bán hàng, khu Tây không có quá nhiều

sự cạnh tranh, nên The Privia sẽ là dự án tốt trong thời

điểm hiện tại để KH mua ở hoặc đầu tư bảo toàn dòng
tiền.

• Quận Bình Tân có mật độ dân số cao nhất HCM, giá
BĐS lại khá thấp, là có hội cho người trẻ sở hữu nhà.

TỔNG QUAN DỰ ÁN
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USP 

TỔNG QUAN DỰ ÁN

Điểm

mạnh

Pháp lý minh bạch. 

Tiến độ xây dựng đã đến tầng 13.

Chất lượng xây dựng được bảo chứng.

Thương hiệu CĐT Khang Điền.

Diện tích các loại phòng ngủ vừa phải, phù hợp với Khách 

hàng trẻ và người chưa sở hữu nhà.

Dự án cao cấp nhất Khu Tây SG đến thời điểm hiện tại.

Vị trí chiến lược, kết nối nhiều tiện ích.

Cộng đồng cư dân hiện hữu, đáng sống.



IV.

KẾ HOẠCH
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KẾ HOẠCH KINH DOANH DỰ ÁN
ĐỊNH VỊ KHÁCH HÀNG

Sau thời gian nguồn cung tại Tp.HCM bị hạn chế, và các dự án trong khu vực bị ngừng triển khai. Với vị trí dự án

đắc địa, trọng điểm tại khu Tây SG, hệ thống tiện ích ngoaị khu hiện hữu, cùng những giá trị khác biệt khẳng định

đẳng cấp của dự án cho Khách hàng sở hữu sản phẩm. Chúng ta hoàn toàn tự tin mang đến dòng sản phẩm cao

cấp cho khu vực và Trung tâm nói chung.

Tìm khiếm

KHÁCH HÀNG 
TIỀM NĂNG

Chuyển đổi 
thành

GIAO DỊCH

Bàn giao

SẢN PHẨM 
DỊCH VỤ

Mang lại

GIÁ TRỊ 
CHO KH Ở 
& ĐẦU TƯ

Chăm sóc

HẬU BÁN 
HÀNG
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KẾ HOẠCH KINH DOANH DỰ ÁN
ĐỊNH VỊ KHÁCH HÀNG
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• Lao động trẻ trí thức có thu nhập ổn định.

• Người Miền Tây mua nhà cho con.

• Cư dân trong khu vực gần Dự án.

• Người Hoa/ Tiểu thương quanh dự án

bán kính 5km.



KẾ HOẠCH KINH DOANH DỰ ÁN
ĐỊNH VỊ KHÁCH HÀNG

Người Hoa.

• Thương gia người Hoa đang làm việc, sinh sống khu vực lân

cận.

• Thế hệ trẻ người Hoa, thế hệ giao thoa giữa lối sống văn hoá cũ

và mới, muốn sống trong môi trường thoáng mát, hiện đại,

nhưng phải gần cộng đồng Gốc Hoa, gần Cha mẹ.

• Doanh nhân người Hoa trẻ tuổi.

• Thương gia buôn bán, kinh doanh ở các Chợ xung quanh, chợ

người gốc Hoa,..

Lao động trẻ tri thức.

• Đối tượng lao động trẻ, cấp quản lý các Công ty, cơ quan,

showroom, xưởng, khu công nghiệp xung quanh (Không phải

lao động phổ thông công nhân).

• Làm việc freelance, online, kinh doanh online, tiktoker, những

ngành nghề mới nổi,..xu hướng làm việc tại nhà. Cần nơi ở văn

minh, tiện ích nội và ngoại khu hiện hữu đáp ứng nhu cầu sống,

CĐT có thương hiệu ở thị trường khi nhắc đến nơi ở bạn bè đều

biết,..
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KẾ HOẠCH KINH DOANH DỰ ÁN

Ngành nghề/địa vị khác: 

• Bác sĩ

• Giảng viên

• Ngân hàng

• Doanh nhân

• Mua cho con ở riêng,..

Khu vực: 

• 70%: Quận 5, 6, 8, 10, 11, Tân Phú, Bình Tân.

• 30%: Các quận khác tại HCM, Các tỉnh Miền Tây lân 

cận và nhà đầu tư Hà Nội, Nước ngoài.

Thu nhập: Khá và Cao 

Độ tuổi: 30 trở lên. 
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KẾ HOẠCH KINH DOANH DỰ ÁN

Nhu cầu chính của khách hàng theo thứ tự

• Vị trí gần nơi làm việc

• Giá căn hộ

• Uy tín CDT

• Lịch thanh toán

• Pháp lý hoàn thiện

• Thiết kế căn hộ

• Tiện ích

ĐỊNH VỊ KHÁCH HÀNG
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KẾ HOẠCH KINH DOANH DỰ ÁN
ĐỊNH VỊ KHÁCH HÀNG

CÁC NHÓM KHÁCH HÀNG MỤC TIÊU

 Nhóm khách hàng mua ở (chiếm 70%): 

 Nhóm khách hàng đầu tư (chiếm 20%): 

• Đầu tư trung và dài hạn. Bao gồm đầu tư lãi vốn và đầu tư 

dòng tiền.

 Khách nước ngoài (chiếm 10%) :Trung Quốc, Hồng Kông, 

Đài Loan, Singapore.

• Khách đầu tư nước ngoài

• Đang làm việc tại đây hoặc đối tác của Công ty tại đây.
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KẾ HOẠCH KINH DOANH DỰ ÁN
KEY SELLING POINT
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VỊ TRÍ CHIẾN LƯỢC 

ĐA KẾT NỐI

Đến trung tâm Tp.

HCM theo trục Võ Văn

Kiệt, kết nối tiện ích

Bình Tân theo trục An

Dương Vương, Kinh

Dương Vương, gần

Bến xe Miền Tây.

CHẤT LƯỢNG

VƯỢT TRỘI

Tiện ích nội – ngoại

khu đáp ứng nhu cầu

sống thiết thực, căn

hộ được bàn giao với

tiêu chuẩn khắt khe từ

CĐT, khách hàng an

tâm sở hữu với mức

giá hợp lý.

PHÁP LÝ

MINH BẠCH

Với hơn 22 năm kinh

nghiệm và uy tín, Tập

Đoàn Khang Điền luôn

có giấy phép bán hàng

trước khi chính thức

mở bán, đảm bảo về

tiến độ và bàn giao

đúng cam kết.

CỘNG ĐỒNG DÂN CƯ

HIỆN HỮU

Cộng hưởng sức sống

từ khu chợ truyền

thống sầm uất, dịch vụ

tiện ích liền kề (Công

viên, trường học, y

tế,… ) giúp cư dân

vẫn giữ thói quen

thường nhật tạo nên 1

chất sống chan hoà.

CÔNG TRÌNH ĐẠT

BẢO CHỨNG CHẤT LƯỢNG. 

Chứng nhận tiêu chuẩn

Xây dựng xanh EDGE

hướng đến giá trị bền

vững từ lúc thi công, giúp

cư dân tiết kiệm chi phí

điện, nước và chi phí vận

hành toà nhà khi sử dụng.

1 2 3 4 5
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NGÂN SÁCH MARKETING DỰ ÁN

(*** Chi tiết trong file Excel đính kèm)
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UY TÍN PHÚ HOÀNG LAND

PHÚ HOÀNG LAND SẼ LÀ F1 CỦA THE PRIVIA
CÔNG BỐ CHÍNH THỨC NGÀY 03/10/2023
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